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Le CCMI - contral de construction d'une mai-
son individuelle - dont le contenu es! stric-
tement régl nté parla loi du 19 décemb

1990, comporte un cerlain nombre de men-
Bligal Sl 1

mise hors d'eau et hors d'air de la maisen.
Vous signerez alors un CCMI sans fourniture
de plans ou CCMI allégé ol lous les Iravaux
réserves seronl listés dans le contral,

H 1] hoisissez d'avoir recours

tions galoires fes & proléger les
acquéreurs (lelles que la désignation du
terrain, la conformité du projet par rap-
port aux normes de construction, la garan-
tie de livraison, ele.). Certaines clauses sonl
par ailleurs formellement illégales comme
celle interdisant a 'acquéreur de visiter le
chantier avant chaque échéance de paie-
ment et a la réceplion des travaux... Souli-
gnons que si vous fournissez vous-mime le
plan de volre maison el que vous décidez
par ailleurs de vous réserver un cerlain
nombre de travaux, le constructeur réali-
sera au moins les iravoux de gros ceuvre, de

aux services d'un mailre d'ceuvre, notam-
ment pour I'élaboration de vos plans, vous
signerez alors un contral toul a fait diffe-
renl. On parle de contral de mailrise d'eeuvre.
Non spécifhiquement réglementé, le contenu
de ce documenl esl & négocier librement
entre les doux parties. Méme remarque pour
le contrat dentreprise que vous signez avec
chaque corps de mélier quiinlervientdans
la construction de volre maison. |l vous
faudra &lre exiremement vigilant avanit de
signer ces documenis toul aussi peu
réglementés.

Oui. Je me suis tout de
suite entretenu avec ces
quatre sociétés. Les ren-
dez-vous ont été pris entre
la troisieme et la qua-
trieme semaine de juillet
et chacune a accepté de
budgéter mon projet de
construction. Nous nous

étaient trés proches ; il
y avait un écart de prix
d'environ 10 %. Pour
anecdote : I'une avait juste
fait une erreur de
12 000 € ! Parmi les trois
constructeurs, l'un
travaillait surtout avec
des sous-traitants, ce qui

Sur quels critéres a
reposé votre choix ?
Quels ont été les facteurs
déterminants ?

Les deux premiers fac-
teurs, ce sont I'accueil et
I'organisation de la so-
ciété. Si I'on vous regoit
et que I'on ne retrouve

aussi avec mon épouse a
la réactivité de ces pro-
fessionnels. Je pense
qu'un constructeur que
I'on est obligé de rappe-
ler a plusieurs reprises
ou qui ne donne pas suite
a un premier entretien
n'est pas un bon profes-
sionnel. La facilité pour
les joindre nous a paru
importante. Si vous de-
vez rappeler I'entreprise
deux/trois fois avant
d"avoir un premier ren-
dez-vous, je trouve cela
a la fois décourageant,
incorrect vis-a-vis du client
etune fois de plus indigne
d'un professionnel !
Comme il est également
essentiel et sécurisant
pour l'acquéreur de signer
un Contrat de constric-
tion avec le constructeur
(voir encadreé). Enfin, je
pense qu'il faut étre aussi

NOUS AVONS SOUHAITE VOUS FAIRE PARTAGER CHAQUE MOIS L'EXPERIENCE D'ANTHONY D.
QUI FAIT ACTUELLEMENT CONSTRUIRE DANS LE VAL-DE-MARNE. APRES AVOIR TRAITE L'ACHAT
DU TERRAIN DANS NOTRE DERNIER NUMERO, ANTHONY NOUS RETRACE CE MOIS~-CI SON PARCOURS
POUR TROUVER « LE » BON CONSTRUCTEUR...

eventl pro-
priétaire en
juin 2003
d'un terrain
au Perreux-
sur-Marne
(Val-de-Marne), Anthony
D. a décide de contacter
immeédiatement diffé-
rents constructeurs pour
leur présenter son projet.
Farcours.

Faire Construire : Quelle
a été votre démarche
pour trouver votre
constructeur ?

Anthony D. : Dés la
signature du compromis
de vente de mon terrain,
jai consulté la presse spé-
cialisée afin de lister les
constructeurs qui étaient
positionnés sur le
moyen/haut de gamme

et gui intervenaient dans
I'est parisien. Quatre
d'entre eux ont vraiment
retenu mon attention. Je
ne souhaitais pas non plus
en consulter une dizaine ;
je préférais n'en ren-
contrer que quelques-uns
et prendre le temps de
discuter avec chacun
d'entre eux. |'ai donc pris
contact avec un maitre
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d'ceuvre qui est associé
avec un architecte et trois
constructeurs dont un qui
ne m'était pas inconnu.
En effet, j'avais pu visiter
certaines de ses réalisa-
tions.

Ensuite, que s'est-il
passé ? Les avez-vous
rencontrés immédiate-
ment 7

sommes alors mis d'ac-
cord pour une nouvelle
entrevue des la rentrée.
Deux seulement m’ont
recontacté mi-septembre
etj'ai da moi-méme rap-
pelé les deux autres, faute
de nouvelles ou de pro-
position. Lune m'aalors
tout simplement fait sa-
voir qu'elle n'avait pas
donné suite car mon pro-
jet ne correspondait pas
ason positionnement. 1l
n'en restait donc plus que
trois. Et ces trois entre-
prises m'ont présenté
des devis qui finalement

ne me convenait pas vrai-
ment et je pense gue mon
projet ne I'emballait pas
non plus. Du coup, il s'est
écarté naturellement de
mon choix. | ai alors revu
les deux sociétés restantes
pour affiner mon projet
el réexaminer la partie
financiére des deux pro-
positions qui m'avaient
&té remises. Lune a é1é
trés réactive et m'a re-
tourné un second devis
huit jours aprés... alors
que la deuxieme a mis
plus d'un mois pour me
répondre.

pas votre dossier sous
une pile a peine classée,
je trouve cela un peu na-
vrant... Vient ensuite la
qualité d'écoute que I'on
es( prét a vous consentir.
11 est important que le
constructeur prenne du
[emps pour vous écou-
ter, répondre a vos
questions, vous conseiller.
On ne doit pas étre
simplement un numeéro
de dossier parmi tant
d'autres ! Construire sa
maison, c'est souvent le
projet d'une vie... Nous
avons ete tres sensibles
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trés vigilant quantal'an-
cienneté de I'entreprise
et a sa santé financiére.
Ajoutons que le bouche
a oreille est souvent un
trés bon indicateur... |

A noter

Sivous élesacluellement
a la recherche d'un
conslructeur, reportez-
vous & nolre Enquéte de
cg mois-ci qui esl juste-
menl consacrée a ce sujel.



